
令和３年度あおもり工芸品販売体制構築事業

青森県商工労働部地域産業課地域資源活用推進グループ
（ 担当： 西村・齊藤 )

TEL : 017-734-9375 / MAIL：chiikisangyo@pref.aomori.lg.jp

日時・場所

令和３年８月２５日（水）
青森県観光物産館アスパム
５階「白鳥」（青森市安方１丁目１-４０） 定員２０名

県では、県内工芸品製造者（以下「作り手」という。）が「売る」までの
すべての工程を自らが担うという従来のスタイルに加えて、「作る」と「売る」
の分業化を目指し、「作る」以外のサポートを行う「工芸品を売る人財」（以下「売り
手」という。）と連携した販売体制の構築に取り組みます。
新しい販売体制を構築するため、作り手の皆さまと売り手の皆さまのマッチング場面

として、下記のとおりマッチング会を開催します。

「県内工芸品製造者」×「工芸品を売る人財」
マッチング会を開催します！

8/6
17時
締切

工芸品を売る人財とは？

作り手のサポート機能（プロモーション、営業、販売後のフォロー、商品のブ
ラッシュアップなど、「作る」以外のトータルサポートを行う）を有する卸売や
営業代行等を行う人財。

１３：３０～１６：００
（受付１３：００～）

「工芸品を売る人財」紹介

①合同会社imajimu
文化芸術活動の振興を目的に
2014年に設立。現在は「南部
花形組子」の作り手さんと商
品開発・販売に取り組んでい
る(https://recommendo.shop
-pro.jp/)。この事業を通して、作り手さん
（南部・津軽地方問わず）の手仕事のすごさ
と商品を知ってもらうお手伝いをしたい。

②クリック
CAD販売会社(CADインストラク
ター業務)を退職後に独立。
現在は、パソコン・ソフト等
のサポートや印刷物(ポスター、
チラシ等)の制作も実施。コン
ピュータ・グラフィックスを使用して、実物
に近い商品画像の制作が可能(過去に津軽塗の
職人と取り組んだ経験あり)。この事業を通し
て、作り手さんのモノづくりに寄与したい。

③株式会社小倉内装
昭和8年に表具店として創業。
(現在は室内装飾部門もあり)
(http://ogura.jp.net/)
近年は、地域貢献を念頭に青
森の伝統工芸や地域資源を活
用したｲﾝﾃﾘｱやｲﾝﾃﾘｱ雑貨の施工・製造に取り
組んでいる。この事業を通して、青森の伝統
工芸・作り手さんのファンを増やしたい。

④有限会社イシオカ工芸
昭和62年に津軽塗の専門
問屋として創業(https://
ishiokakougei.com/)。
近年は、津軽塗以外の工芸
品も取扱い、首都圏や北海
道、東北地方へ発信している。
この事業を通して、津軽塗をはじめ、様々な
県内工芸品をワンパックで提案できる体制を
作りたい。

※下記4者のほか、当日は講師として
㈱リアルジャパンプロジェクト様も同席します。

「作る」以外に手が回らない等
のお悩みを抱えている皆さま、

ぜひご参加ください！！

裏面へ



青森県商工労働部地域産業課地域資源活用推進グループ
（ 担当： 西村・齊藤 ）

TEL : 017-734-9375 / FAX ： 017-734-8107
MAIL：chiikisangyo@pref.aomori.lg.jp

別添「参加申込書」を、令和３年８月６日（金）までにメール又はFAX
で提出してください。

申込方法

マッチング会に持参していただくもの

商品、商品カタログ、チラシ、写真、販促物等 ※カタログ等は6部ご持参ください。

新型コロナウイルス感染症感染防止対策

・会場の換気やレイアウト等に配慮して開催します。
・当日は会場内に設置した消毒液をご利用いただくなど、感染防止対策に
御協力をお願いします。

・咳・発熱等があり、体調が優れない場合は来場をお控えください。
・感染症拡大の影響により、開催方法等が変更となる場合がございます。

今後のスケジュール（予定）

13:30～13:40 事業概要説明
13:40～14:40 マッチング会
14:40～14:50 休憩
14:50～16:00 フリータイム

プログラム（予定）

8/6
17時
締切事前に県側でタイム

テーブルを作成。

マッチング会の際に
お話できなかった方
との名刺交換タイム。

①研修会など（計５回）
期間／第１回 ９月２８日

第２回 １０月２９日
第３回 １１月２６日
第４回 １２月２１日
第５回 ２月２５日

会場／青森市内の会議室及び作り手の工房 等
対象／売り手、売り手とマッチングした

県内工芸品製造者
＊研修会に参加ができない場合は、売り手
のみの参加もＯＫ。

②販路開拓支援 11月～1月（予定）
講師によるアドバイスを踏まえながら、

売り手及び作り手の状況をヒアリングし
た上で、県内外のバイヤー向けの取組ま
たは県内外の消費者向けの取組を実施し
ます（オンラインによる実施を含む）。
＊昨年度の例
県内バイヤー向け工芸品展示商談会の

開催（売り手5者が県内14工房の作り手の
工芸品について、県内バイヤーを対象に
商談を実施。）

当日は、自己紹介・自社商品を売り手にご紹介のうえ、
■商品の情報発信の仕方やカタログ等の販促物の相談をしたい！

■県内外への販路開拓やオンライン販売の相談をしたい！
など皆さまのお悩み・課題を売り手にご相談ください。

※新型コロナウイルス感染症感染拡大防止のため、
Webでの開催若しくは中止又は延期とする場合あり。


